
Módulo 1 

CAPACITAÇÃO EM  
NEGOCIAÇO ES INTERNACIONAIS 

Dias 10 e 11/02/2020 

Elementos principais, métodos e 

técnicas de barganha; a 

influência da cultura nos processos 

de negociações; modelo Harvard 

de Negociações (PON); jogos de 

dois níveis (J2N); simulações 

bilaterais.  Carga horária: 16 hrs. 

Valor: R$300.  

*Com desconto: R$200. 

Módulo 2 

INTERMEDIÁRIO EM 
NEGOCIAÇO ES INTERNACIONAIS 

Dia 12/02/2020 

Apresentar os principais conceitos 

e abordagens quantitativas 

aplicadas aos processos de 

negociações. Carga horária: 8 hrs. 

Valor: R$150.  

*Com desconto: R$100. 

Módulo 3 

AVANÇADO EM  
NEGOCIAÇO ES INTERNACIONAIS 

Dias 13 e 14/02/2020 

Conteúdo: Mediação e resolução 

de conflitos nas instituições; teoria 

de coalizões e negociações 

multilaterais; modelos de decisão 

em situações de incerteza; 

simulações multilaterais.  

Carga horária: 16 hrs. 

Valor: R$300.  

*Com desconto: R$200. 

PÚBLICO-ALVO 

Profissionais do setor privado 

e governamental com 

a t u a ç ã o  n a  á r e a 

internacional, estudantes de 

graduação e pós-graduação 

com interesses na área 

internacional.  

HORÁRIO 

Das 9:00 às 18:00 

DESCONTO 

Ex-alunos do CAENI, alunos 

de pós-graduação do IRI, 

parceiros institucionais, 

inscrições de grupo 

e inscrições combinadas.   

FORMAS DE PAGAMENTO 

Cartão ou boleto bancário 

INFORMAÇÕES/INSCRIÇÕES 

www.caeni.com.br  
https://uspdigital.usp.br/apolo     

CONTATOS 

 caeni.iri@usp.br 
 
(11) 98965-4255  
 

 

 

Local: Instituto de Relações Internacionais - USP 

Av. Prof. Lucio Martins Rodrigues, s/n, trav. 4 e 5, Cidade Universitária, SP, 05508-020. 

De 10 a 14 de fevereiro de 2020 

Cursos de  
 

Negociações Internacionais 

Inscreva-se! 

https://uspdigital.usp.br/apolo  

http://www.caeni.com.br/
https://uspdigital.usp.br/apolo
https://uspdigital.usp.br/apolo

